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Dialog mit einem chinesischen GeschÃ¤ftspartner

FlexibilitÃ¤t bei der Terminvereinbarung mit chinesischen GeschÃ¤ftspartnern

Nicht selten werden Sie mit Chinesen Folgendes erleben: 

Frau Wang, die fÃ¼r eine chinesische Firma in Deutschland arbeitet, ruft ihren

GeschÃ¤ftspartner in China an (aus dem Chinesischen Ã¼bersetzt): 

Wang: "Ich habe heute (Donnerstag) einen Notartermin fÃ¼r Sie fÃ¼r den kommenden

Montag um 11 Uhr in DÃ¼sseldorf bekommen. Wann kÃ¶nnen Sie nach Deutschland

kommen?" 

Chinesischer GeschÃ¤ftspartner: "Ich werde sehen, ob ich am Sonntagabend einen Flug

bekomme. Oh, Ã¼brigens, wenn ich sowieso in Deutschland bin, kÃ¶nnen Sie mir eine

Besichtigung bei einer Firma organisieren, die â€¦.. herstellt? Ich fliege sehr

wahrscheinlich Montagabend nach China zurÃ¼ck, dann kann ich die Zeit am Montag

Nachmittag nutzen." 

Wang: "Soll ich fÃ¼r Sie ein Hotelzimmer reservieren?" 

Chinesischer GeschÃ¤ftspartner: "Nicht nÃ¶tig, das machen wir, wenn ich am Flughafen

bin.Â  Also, sobald ich den Flug bekomme, melde mich bei Ihnen."

Hinweis
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